“wirtschaftsblatt.at
FREITAG, 10. MAI 2013

INVESTOR %23

Euribor 6 Monate Euribor 12 Monate

} Euribor 3 Monate

1,0

Staatsanleihen 10 Jahre

Rendite in %

8513

BANKKONDITIONEN

Frithlingserwachen fiir Kreditnehmer

Hauslbauer haben der-
zeit leicht lachen: Das
Wetter ist milde und
die Zinsen liegen am
Boden. Von Fixzinsen
und Zinscaps réat der Fi-
nanzexperte Hermann
stockl dennoch ab.

Nachdem die EZB in der Vor-
woche die Leitzinsen von 0,75
auf 0,5 Prozent gesenkt hat,
geht es auch mit den Spar-
zinsen nach unten. Diesmal
sind unter anderem die fiir
ihre guten Konditionen be-
kannten Banken Denizbank
und Vakifbank an der Reihe.

Erfreulich ist das tiefe Zins-
niveau aber fiir Kreditnehmer,
wenngleich der Spielraum
nach unten bei einem Drei-
Monats-Euribor von 0,2 Pro-

zent nun schon sehr begrenzt
ist. Von Fixzinsvereinbarun-
gen, um sich das rekordtiefe
Niveau zu sichern, rit Ge-
schiftsfiihrer Hermann St6ckl
von der VPI Vermdgenspla-
nung dennoch ab. Gleiches gilt
fiir die Absicherung mittels
kostenintensiver Zinscaps.

Provision fiir Berater

Da Kreditkonditionen immer
von Bonitit, Finanzierungs-
objekt, Eigenmitteln und an-
derer Faktoren abhéngen, die-
nen die im WirtschaftsBlatt
wochentlich abgedruckten
Zinssitze nur als Richtschnur
fiir die Orientierung. Dennoch
kommen sie der Realitit sehr
nahe.

Stockl beziffert die durch-
schnittliche Angebotslegung
bei variablen Hypothekarkre-
diten in der Praxis mit 1,5 bis

1,75 Prozent, plus Drei-Mo-

nats-Euribor. Die VPI vermit- -

telt in der Regel keine Einzel-
produkte, sondern berit auf
Vollmandatsbasis. Sollte sich

-herausstellen, dass ,,ein Haus-

halt saniert werden muss®,
holt der Experte fiir die Kun-
den Angebote von drei Ban-
ken ein, wobei auch die Haus-

. bank einbezogen wird.

,Unsere Erfahrung ist:
Wenn der Kunde ohne pro-
fessionelle Unterstiitzung zu
seiner Bank geht, fiihlt er sich
meist als Bittsteller, sagt
Stockl. Dass die Bank in so
einer Situation nicht die bes-
ten Konditionen herausrtickt,
sei auch klar.

Doch was kostet es eigent-
lich, wenn man ein Unter-
nehmen wie die VPI beauf-
tragt, Konditionen zu verglei-
chen und einen beim Canos-
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sagang zum Bankbetreuer zu
begleiten? ,, Wir verlangen fiir
Finanzierungen bis zu einer
Million € 1,5 Prozent der Kre-

* ditsumme*, sagt Stockl. Da-

rilber hinaus gebe es Pau-
schalvereinbarungen. Ab drei
Millionen € etwa sinke die
Provision auf 0,5 Prozent, wo-
bei derartige Grofprojekte
keine Seltenheit seien.
,Provisionen von den Ban-
ken bekommen wir bei Kre-

diten keine“, beteuert er. Ver- .

neint wird auch die Frage, ob
es in seinem Unternehmen in
der Vergangenheit auch vor-
kam, den Kunden zur Auf-
nahme iiberhdhter Kreditbe-
trige zu raten und gleichzei-
tig einen Tilgungstriager ab-
zuschliefen, damit die Ertra-
ge daraus angeblich die Kre-

- ditzinsen iibersteigen. ,Der-

artige Hebelgeschifte lehne

ich strikt ab®, sagt Stockl. An-
dere Berater haben das sehr
wohl getan. Aufgegangen ist
die Rechnung tibrigens nicht.
Fremdwihrungskredite
wurden in der Vergangenheit
von der VPI aber sehr wohl
vermittelt. Bestehenden Fran-
kenkreditnehmern, bei denen
die Restlaufzeit linger als fiinf
Jahre betrigt, rat er zwingend
davon ab, umzuschulden, weil
er davon ausgeht; dass sich
der Euro wieder Richtung 1,4
Franken entwickeln wird.
Hiuslbauern empfiehlt er
eine Eigenmittelquote von
mindestens 30 Prozent. Und
wenn man irgendwann in die
Bredouille komme, sei es ganz
wichtig, rechtzeitig zur Bank
zu gehen oder sich Hilfe von
einem Berater zu holen.
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